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So gelingt die
Kundenakquise
uber die Website
garantiert

2022
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Drei Gruppen

Hauptkanale der Online-Akquise

uber die Zielgruppen digital
gewonnen werden konnen

o
o\ o I~
Qe &=

Social-Media Landingpage Website
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Social-Media

Vorteile

schnell & direkt
geringe Investition
keine lfd. Kosten

Nachteile

100% kanalabhangig

keine eigenen Kundendaten
Algorithmus-Schwankungen
zeitintensiv
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Social Media

Neukundenfunnel

komplett von Deiner Aktivitat und/
oder bezahlten Anzeigen abhangig

Aktivitat Anzeigen Kundenwachstum
(Social Ads)
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Landingpage

Vorteile

sehr zielfuhrend
geringe Investition
fokussierte Conversion

Nachteile

fast nur bezahlter CPC Traffic
abhangig von CPC Preisen
keine nachhaltige Reichwelite
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Landingpage

Neukundenfunnel

neben Social Media gut uber
weitere bezahlte Kanale erganzbar

V4
/ \ |
T 6/6\6 -
Social-Media Affiliate weitere CPC Kanale Kundenwachstum
(bezahlte Empfehler) (Advertising)
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Vorteile

omnichannelfahig

organisch auffindbar
kanalunabhangig

Customer Journey entwickelbar
hohe Empfehlungsquote
detailliertes Tracking

zahlreiche Daten ermittelbar
Aufbau eines Userprofils

uvm.

Nachteile

pflegeintensiver
Grundkosten Plugins, Hosting o.a.




Wann sollte ich
in welchen Kanal
Investieren?
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Effektivitat

Erforderliche Investition

Welcher Kanal sich am
besten fur Dich eignet

Social-Media Landingpage Website
= Start-Invest niedrig = Start-Invest niedrig = Start-Invest mittel
= Zeiteinsatz und/oder = CPC Invest dauerhaft = Zeiteinsatz erst hoch,
CPC dauerhaft hoch hoch sinkt dann aber

= CPC erst hoch, sinkt
mit Domainalter
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Wann macht der
Invest in eine
Website Sinn?
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Wenn Kundenwachstum
mehr als die tagliche
Akquise sein soll!
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Push

Wenn Du Deiner Zielgruppe Dein
Angebot anhand definierter
Daten aufdrangst.

= Kaltakquise jeglicher Form
= Gesponserte Posts

= YouTube-Werbung

= Banner Ads

=  Anzeigen jeglicher Art

= Mailings

= uvm.
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Pull

Wenn Deine Zielgruppe von sich
aus den Wunsch nach Deinem
Angebot aullert.

= Suchmaschine

= Plattformen

= Linked-In / Xing
= Empfehlungen

= Events

= uvm.

K



Nicht - ODER - sondern
effektiv zusammen

Push intelligent in
Pull integrieren

Copyright by KUNDENWACHSTUM.DE



Die Online-Marketing-Systemlosung

Strategie erstellen

Websitebesucher erhalten

Empfehlungen erzeugen

K KUNDENWACHSTUM.DE
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Die Online-Marketing-Systemlosung

N =

@ Reputation e/i\e Advertising &.&.&

fgﬁE.vents + Affiliate + + +Web|nare -
=l +@m*lt<;=ﬁ”i

Konferenzen Social-Media
" + +
e} %
Leadmagnet 8
@ Empfehlungen @

Podcast

Eigene Kundenwachstum
Datenerhebung

‘ﬁ-§ﬁ+

Newsletter
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£
Die Online-Marketing-Systemlosung

*iﬁ=ﬁ]

Eigene Kundenwachstum

Datenerhebung
& Strategie
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£
Die Online-Marketing-Systemlosung

*iﬁ=ﬂ]

Eigene Kundenwachstum

Datenerhebung
& Strategie
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Warum mit Pull-Leads
langfristig besseres
Kundenwachstum
entsteht
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Pull-Leads Vorteile

Intrinsische Motivation
hohere Conversionrate
weniger Vertriebsaufwand
starkere Kaufbereitschaft
geringere Stornierungsquote
schnelleres Upselling
langerer Lifetime Value
hohere Empfehlungsquote
pbessere Bewertungen
iInsgesamt weniger
Leadgewinnungskosten

Nachteil
\ el SEO langsamer skalierbar

1
s,
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Ranking nach 9 Monaten 2017/2018

128 - Top10
2.040 - Top100

laut sistrix.de

) Top-100 /°\.\.\ /’
) Top-10 ® o
o ‘
o/
® /
/./ \ .
L) = .\ '/
- Lt
/,/ \./
B
/./
0 i
/./
e
) - Sine <
_e—
./ /.\. = /.‘_./o\ o ——e—0
/ o—o0—"—0o—_ U
° e

=>o—040>0-¢o—023:.:oi:::::::—o—o—o—o—o—o—o—"°"./ Gt
2.05.2017 26.06.2017 31.07.2017 04.09.2017 09.10.2017 13.11.2017 18.12.2017 22.01.2018 26.02.2018 02.04.

Copyright by KUNDENWACHSTUM.DE



<
Ranking nach 24 Monaten 2017/2019
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7.149 - Top100
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Ranking nach 60 Monaten 2017/2022
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Trafficwert Stand 04.03.2019
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Trafficwert Stand 04.03.2019

# Seigwasser GmbH: Master ~ | Einstellungen ~ | Help Center | Logout | g

@ searchmetrics suite™

researchcloud

| Projekt auswahlen - |

SEO RESEARCH ~ PPC RESEARCH ~ BACKLINKS ~ KEYWORD RESEARCH ~ CONTENT PERFORMANCE ~

UBERSICI
kundenwachstum.de m B3 Domains vergleicher

ORGANIC

UBERSICHT RANKINGS ~ MOBILE RANKINGS ~  WETTBEWERBER SUBDOMAINS VERZEICHNISSE BRANCHEN UNIVERSAL ~ MOBIL
SEO Research ©) =

SEO VISIBILITY SEO DESKTOP VS. MOBIL @ TRAFFIC VALUE 3 ORGANIC KEYWORDS

[l Deskiop
4.616 +8,26% €
© 4.616 ) oo 24.008,64 4.773
o1

+8% 2.882 +7,14%

SEO Visibility Weekly |+

Zeitspanne: | 24.09.2017 - 15.09.2019 GO Zoom: 1M | 2M | 6M | (1J 2J] 5J
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24.09.2017 19.11.2017 21.01.2018 26.03.2018 27.05.2018 29.07.2018 27.09.2018 25.11.2018 03.02.2019 31.03.2019 03.06.2019 11.08.2019

Zeit

=o= kundenwachstum.de (SEO Visibility)
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Trafficwert Veranderung zum 04.03.2022

# Seigwasser GmbH: Master ~ | Einstellungen ~ | Help Center | Logout | -

@ searchmetrics suite™

researchcloud ‘ Projekt auswahlen = ‘

SEO RESEARCH ~ PPC RESEARCH ~ BACKLINKS ~ KEYWORD RESEARCH ~ CONTENT PERFORMANCE ~

UBERSICI
™ DE ~  Domains vergleicher
kundenwachstum.de - m Domains e
UBERSICHT ~ RANKINGS ~  MOBILE RANKINGS ~ WETTBEWERBER  SUBDOMAINS  VERZEICHNISSE ~ BRANCHEN  UNIVERSAL ~ MOBIL
SEO Research ® B Anzahl Organische Keywords
SEQ VISIBILITY SEO DESKTOP VS. MOBIL @ TRAFFIC VALUE 3 ORGANIC KEYWORDS
[l Deskiop
© 4.616 i) _4®eew 24.008,64€  4.773 0.227
ODIi
+8% 2.882 +7,14%
20.378
SEO Visibility Weekly
SEO Value Potential Traffic Index Potential

€ 10,87/M 3,51M

| €191,49K O 64.371
€10,68M 3,45M
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Beispiel Online-Marketing-Systemlosung

Intelligenter Neukundenfunnel

reduziert Leadgenerierungskosten
sorgt fur mehr Effektivitat

Kundenwachstum
Pull-Kontakt
G _

" =
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£
Beispiel Online-Marketing-Systemlosung

Y

Advertising

(o0 |
| —
* Co —
Eigene Kundenwachstum
PY Datenerhebung
~ F.\ & Strategie
*MA
Leadmagnet L SEO -
\& C SEA -
0 \&/
SEO U

Newsletter
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Beispiel Online-Marketing-Systemlosung

Intelligenter Neukundenfunnel

reduziert Leadgenerierungskosten
sorgt fur mehr Effektivitat

+c +®+@1—

Pull- Kontakt Leadmagnet Newsletter Advertising Kundenwachstum

o
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Fastbase

B2B Firmendaten
Linked-In Profil-Matching
URL-Besucher-Tracking

30



Insides uber Deinen Traffic

ZF FASTBASE
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Google Analytics
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‘Cll Sign in with Google

Sign up with your Google Analytics account for free
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Login
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Insides liber Deinen Traffic > Fastbase.com

C

m

“

h Baumarkt Ag

_easing Gmbh & Co. Kg

tine Werbung Gmbh
nzdienstleistungsgeselischaft ...
a Systems

{olding Gmbh & Co. Kg

s Gmbh

Gmbh

mationsmanagement Gmbh

a Universitaet Lueneburg
hschule Bielefeld Fb Elektrotec...
Maller Gmbh & Co. Kg

hschule Nordwestschweiz Fhnw
i Gmbh

senstein

smbh

'vices Gmbh

Contact Gmbh &Amp; Co Kg
witzerland

/stems Ag

Landeskirche In Baden

Reuther Sicherheits- Und Regel...

Jniversum Gmbh

Iding Ag
imbh
+ Staudinger Gmbh

ftware & Service Gmbh & Co. Ka

LOCATION

== Germany
== Germany
== Germany
== Germany
== Germany
== Germany
== Germany
== Germany
== Germany
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== Germany

== Germany

Switzerland
== Germany
B3 Switzerland
== Austria

== Germany
== Germany
B3 Switzerland
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nixcontact.com
h-airport.com
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.com
tu.de

srbau.de

CATEGORY

Hornbach

Banken

Druckereien

Finance Advice And Agei
Information Technology #
Personal Services

Edp

Seminars

Custom Software & Tech

Communications

Buchverlage

Retail

Health Care
Industrials
Airport-zuerich
It Services

Kirchen Und Religiése Ve

Safety Valves

It Servicesinformation Te«
Electricity
Enterprise Content Mana
Metallbau

Technoloay

SPEND TIME 3

35 min 32 sec

34 min 32 sec

22 min 08 sec

12 min 55 sec

7 min 51 sec

5 min 44 sec

5 min 41 sec

5 min 09 sec

4 min 36 sec

3 min 44 sec

3 min 25 sec

3 min 04 sec

2 min 59 sec

2 min 18 sec

2 min 13 sec

1 min 58 sec

1 min 31 sec

1 min 20 sec

1 min 20 sec

53 sec

21 sec

19 sec

18 sec

16 sec

09 sec

06 sec

03 sec

+ 10 sec

+ 10 sec

TRAFFIC CHANNEL
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Referral
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Direct Traffic
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Direct Traffic
Direct Traffic
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Organic Search
Direct Traffic
Organic Search

Oraanic Search
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101 to 200

51to 100

upto 5

11to 20
1001-5000
1001-5000
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Insides liber Deinen Traffic > Fastbase.com

Pai ambh & Co. Kg

Address

Sl k70
Ge
90« berg
Ge

Company summary

Jahrelange Erfahrung.
Werte, die fur einen ke

Personal Services

Visitor Interaction
2 Sunday
5 Mar 2018
] Client
||
Visited pages

15:30

15:36

Copyright by KUNDENWACHSTUM.DE

Web session

=] Referrer

(Organic)

https://kundenwachstum.de/content-marketing/

https://kundenwachstum.de/seo-blog/

Contact info

-6
)aldienste.de

© Pageviews

2

K

rtes Branchen Know-How und Persénlichkeit -

© Time spent

05 min 44 sec

» Read more

15:30
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Fastbase

B2B Firmendaten
Linked-In Profil-Matching
URL-Besucher-Tracking

Zoho Sales IQ

CRM-Matching
URL-Besucher-Tracking
Punktesystem
automatisierte Kampagnen

34
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Steuerbares Kundenwachstum

Intelligente Neukundengewinnung

reduziert Leadgenerierungskosten
sorgt fur mehr Effektivitat

Pull-Traffic Push-Traffic
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Steuerbares Kundenwachstum

Intelligente Neukundengewinnung

reduziert Leadgenerierungskosten
sorgt fur mehr Effektivitat

Pull-Traffic Push-Traffic
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Die Online-Marketing-Systemlosung

Strategie erstellen

Websitebesucher erhalten

Empfehlungen erzeugen

K KUNDENWACHSTUM.DE
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Die Online-Marketing-Systemlosung

Strategie erstellen

Workshop Contoling

Websitebesucher erhalten

Social-Media J Reputation

Leads generieren

Leadmagnet Leadqualifizierung

Neukunden gewinnen

digitale Produktprasentation Onlineberatung Online-Sales

Stammkunden binden

Membership Upselling

Empfehlungen erzeugen

Empfehlungssystem

|A< KUNDENWACHSTUM.DE
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Dein personliches
Kundenwachstum-
System
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2-Tages Workshop
Starter-Days

Eine maBgeschneiderte
Kundenwachstum-Strategie

Deinen personlichen
MaBnahmenkatalog

Direkt umsetzbare Quick-\Wins
Umsetzungs-Coaching
Best-Practice Beispiele

uvm.

Copyright by KUNDENWACHSTUM.DE
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als Live-Event

Hannover
Koln
Munchen

als Online-Event

bundesweit

2-Tages
Ticket 8Y° - €

fUrO,' €

bei Live zzgl. Tagungspauschale

Copyright by KUNDENWACHSTUM .DE
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Save-the-Ticket.de

= Begrenzte Menge

= Freie Terminwahl

= Freie Wahl Veranstaltungsort
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Die 12 starksten

Conversion-Elemente
als gratis Download
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